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FICHE OUTIL N°6 : AMELIORER SON ORTHOGRAPHE 

 

Profitez des deux années de prépa pour améliorer  

votre orthographe !  

 

 

REGLES D’ORTHOGRAPHE A CONNAITRE  

ET A APPLIQUER : 

-pluriel : n’oubliez pas les « -s » 

-accord des adjectifs (féminin, pluriel)  

Complétez : des avantages concurrent……. ; une intensité concurrent..… ; une influence léga…. 

 

-attention aux accords du participe passé : Le participe passé ne s’accorde pas avec le verbe 

avoir (sauf si le COD est placé avant), il s’accorde en revanche en présence du verbe être. 

Complétez : 

« Nous avons class…...  les facteurs-clés de succès… »   

« L’entreprise est contrôl…….. par… » 

« Les entreprises que nous avons étudi…… ».. 

 

-é ou er ?  Utilisez un moyen mnémotechnique (ex : pris/prendre) 

Complétez : 

« les entreprises doivent se différenci…… » 

« l’entreprise s’est positionn….... sur le marché » 

« afin de se développ…….. »  

« L’entreprise a récupér…..… de lourdes dettes » 

 

-a ou à ? « à » est une préposition tandis que « a » correspond au verbe avoir conjugué à la 

3ème personne du singulier.  

Astuce : remplacez « a » par « avait » afin de savoir si la phrase conserve un sens.  

« Le dirigeant a/à choisi de réaliser une stratégie de différenciation. » 

 « Cette stratégie a/à servi a/à augmenter les marges ». 

 

 

 

VOCABULAIRE DIVERS : 

-davantage de ... (et non pas d’avantage) 

-pas de majuscule aux adjectifs de nationalité : entreprises françaises, asiatiques 

-mettre en revanche une majuscule aux noms d’entreprises, de marque : Orange, France 

Telecom, … 

-d’un point de vue économique 

-se développer ; développement 

-la pérennité 

-un succès 

-un bienfait, des bienfaits 

-une répercussion 

-un potentiel 

-un concept 

-faire face à 

 

VOCABULAIRE ECONOMIQUE/DE GESTION : 

-acheter, racheter 

-une activité 

-une acquisition 

-un appauvrissement 

-une attractivité 

-une base fiscale (accord féminin de l’adjectif) 

-un calcul (nom) ≠  je calcule ; la VAN se calcule (verbe calculer) 

-le capital 

-un chiffre d’affaires   ; des chiffres d’affaires 

-clientèle 

-les charges de personnel 

-une charge directe, des charges directes (accord féminin de l’adjectif) 

-des produits chers (accord masculin) ; des marchandises chères (accord féminin) 

-un consommateur 

-être coté en Bourse 

-un coût 

-un délai ≠ des délais 

-un diagnostic 

A complétez avec vos erreurs 
récurrentes en devoirs  
(cf. corrections de DS – fiches barème) 
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-l’entretien  

-le taux est d’environ 25% ≠ « aux environs de Caen » 

-à l’étranger 

-un excédent 

-un facteur clé de succès ; des facteurs clés de succès 

-une filiale 

-des fonds propres ; un fonds de commerce ; un fonds de roulement ; un fonds 

d’investissement 

-haut de gamme, bas de gamme 

-une holding 

-s’immiscer dans la gestion de l’entreprise 

-le verbe impacter : cela impacte ≠ un impact (nom) 

-internationalisation 

-des capitaux investis 

-j’investis, il investit, il a investi 

-un leader 

-une licence 

-main d’œuvre 

-un matériel/des matériels (outils, instruments) ≠ un matériau/des matériaux (substances 

travaillées) 

-un oligopole ou un marché oligopolistique (un marché oligopole) 

-le poids  

-la pression concurrentielle 

-les prêteurs 

-grand public 

-la rémunération 

-des savoir-faire (invariable) 

-un stock (nom) ≠ l’entreprise stocke (verbe stocker) 

-un système d’information  (pas de –s) 

-un produit substitut, des produits substituts 

-une activité de soutien 

-la valeur ajoutée 

-la VAN globale est positive (une valeur actuelle nette = féminin) 

-………………………………….. ……………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

-…………………………………………………………………. 

 

 

 

 

 


